(ontinental %

(Junior) Area Sales Manager Ost (Dresden, Bautzen, Glauchau)

bei der Vergdlst GmbH (m/w/d) - REF91615H

Tus actividades

Wir suchen einen ergebnisorientierten Area Sales Manager (m/w/divers)
zur Verstarkung unseres Teams in Hannover, Deutschland. In dieser
Position sind Sie flir die Verwaltung und das Wachstum von GroRkunden
in der ostdeutschen Region verantwortlich und konzentrieren sich dabei
insbesondere auf Dresden, Glauchau und Bautzen. Diese Position bietet
eine spannende Gelegenheit, das Geschaftswachstum voranzutreiben
und starke Kundenbeziehungen in einem sich schnell entwickelnden
Markt aufzubauen.

Tatigkeiten:

¢ Kontinuierliche Akquisition und Betreuung von GroBkunden im
gesamten Vertriebsgebiet, einschliel3lich Endverbrauchern,
Filialunternehmen, Konzernzentralen und Tochtergesellschaften.
Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen mit Fokus auf die
Vermarktung von Konzernprodukten

¢ Durchfiihrung und Auswertung von Fleetchecks sowie technische
Betreuung der Kundenflotten in enger Abstimmung mit Continental

¢ Kontrolle von Planungswerten, Deckungsbeitragen und
Umsatzentwicklungen zur Sicherstellung der Zielerreichung

¢ Verantwortung fiir die Einhaltung von Kreditlimits sowie das
Forderungsmanagement im zugewiesenen Kundenbereich

¢ Sicherstellung der Zusammenarbeit mit Fachbereichen, Regionen und
Zentralabteilungen durch kontinuierlichen Informationsaustausch

Tu perfil

¢ Abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung oder
vergleichbare Qualifikation

¢ Erste AuBendiensterfahrung

¢ Detaillierte Branchenkenntnisse wiinschenswert

¢ Kunden- und serviceorientiertes Verhalten

¢ Verhandlungsgeschick und sicheres Auftreten beim Kunden

¢ Unternehmerisches Handeln, Durchsetzungsfahigkeit,
Kommunikationsfahigkeit

e Strukturierte und organisatorische Fahigkeiten sowie ausgepragte
Teamfahigkeit

¢ Grundlegende EDV-Kenntnisse und Affinitat flr vielfaltige EDV-
Anwendungen

¢ Fuhrerschein Klasse B

Die Bewerbungen von schwerbehinderten Menschen sind willkommen.

Lo que ofrecemos

Wenn Sie nicht gerade in unseren Filialen unterwegs sind, profitieren Sie
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von einer Homeoffice-Regelung mit entsprechender Ausstattung und
Homeoffice-Pauschale. Fiir die Reisetatigkeit erwartet Sie
ein Dienstwagen.

Dartiber hinaus bieten wir flexible Arbeitszeiten, die Option

des grenziiberschreitenden Arbeitens sowie Sabbatical-M&glichkeiten.
Zudem haben Sie Anspruch auf Méglichkeiten der

betrieblichen Altersvorsorge, 30 Urlaubstage pro Jahr

sowie Urlaubsgeld/Jahresleistungen.

#LI-TS1
#Jobdrehscheibe

Sie wollen mit uns Gas geben? Starten Sie durch und bewerben Sie sich
jetzt!

Acerca de nosotros

Mit einem Netzwerk von tiber 450 Standorten sichert Vergdlst
bundesweit die Mobilitdt der Kunden. 1926 in Aachen gegriindet, ist der
alteste Reifenfachhandel Deutschlands stetig gewachsen und hat sich
mittlerweile als Spezialist fiir Reifen und Autoservice-Dienstleistungen
etabliert. Seit 1974 ist Vergdlst Teil des Continental Konzerns. Heute
erwirtschaften rund 1.900 Mitarbeiter in ganz Deutschland einen
jahrlichen Umsatz von 330 Millionen Euro.



