(ontinental %

TTSS - Especialista de Vendas Técnico Comercial (Minas Gerais)

Tus actividades

Responsavel pelas vendas de pneus de carga, com o objetivo de
aumentar a participacdao de mercado e garantir crescimento lucrativo,
oferecendo suporte a revendedores e frotas (vendas diretas), atuando

em uma regido designada (microrregides/territério) - Parte do estado de

Minas Gerais.

e Acompanhar os resultados mensalmente (Estatisticas de Vendas -
Microrregido x Clientes)

¢ Acodes corretivas e/ou melhorias em clientes (volume de vendas,

qualidade, resultado financeiro, organizacdo do ponto de venda etc.)

- por meio de visitas constantes aos mesmos
¢ Analise de abertura de contas

¢ Analise técnica de produtos em revendedores e frotas

o Registrar todos os pneus reclamados no ContiFar (Sistema Interno de

Garantia)

¢ Informac¢des de desempenho do portfélio atual com a ferramenta
interna CT2

¢ Garantir documentacao completa para abertura de contas

¢ Manter contato com o cliente final em situacdes especificas
(inadimpléncia, necessidade de documentacao adicional etc.)

e Acompanhar a entrega dos pneus
¢ Solicitar e monitorar treinamentos para revendedores e frotas

¢ Desenvolver a capacidade técnica da equipe de vendas dos
revendedores

¢ Monitorar os pedidos dos revendedores e frotas para atingir metas

¢ Analisar as necessidades de cada cliente, visando melhorar a
qualidade e o volume das compras

¢ Monitorar os precos de mercado visando melhor posicionamento e
garantindo equilibrio entre volume de vendas x precos de entrada

(sell-in)

e Acompanhar o processamento dos pedidos, volumes e resultados
mensais

¢ Preparar propostas comerciais

* Monitoramento constante dos clientes durante visitas e com base nas
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informacgdes coletadas no mercado

¢ Solicitar / Acompanhar o envio de documentos necessdrios para
adequacao do limite de crédito

¢ Planejar o limite de crédito de cada cliente, garantindo o crescimento
desejado pela Continental em cada regidao

¢ Acompanhar/Monitorar verbas de marketing

¢ Apoiar os revendedores com acdes dentro dos padrdes da
Continental

¢ Orientar sobre a organizacao do ponto de vendas, bem como garantir
o uso de materiais promocionais (quando necessario)

¢ Pesquisa de mercado

Trabalhar o feedback com os revendedores e a equipe da Continental

Tu perfil

Conhecimento em Pneus

Experiéncia com sistemas e aplicativos (SAP, Office)
Formacao superior

Habilidades comerciais

Inglés (desejavel)

Foco em resultados

Habilidade de auto-lideranca

Lo que ofrecemos

Area: Minas Gerais

Pronto para dirigir com a Continental? Dé o primeiro passo e preencha o
formulario online.

Acerca de nosotros

A Continental desenvolve tecnologias e servicos pioneiros para a
mobilidade sustentavel e conectada de pessoas e seus bens. Fundada
em 1871, a empresa de tecnologia oferece solucdes seguras, eficientes,
inteligentes e acessiveis para veiculos, maquinas, trafego e transporte.
Em 2021, a Continental gerou vendas de € 33,8 bilhdes e emprega
atualmente mais de 190 mil pessoas em 58 paises e mercados. Em 8 de
outubro de 2021, celebrou-se o aniversario de 150 anos da empresa.

Com seu portfdlio premium da divisdao de carros, caminhdes, 6nibus,



veiculos de duas rodas e pneus especiais, o0 setor Tires do grupo
proporciona solu¢des inovadoras na area da tecnologia de pneus. Os
produtos e servicos inteligentes relacionados a pneus e a promoc¢ao da
sustentabilidade completam o portfdlio de produtos. Para os
revendedores especializados e gerentes de frotas, o setor Tires oferece
sistemas digitais de monitoramento e gerenciamento de pneus, além de
outros servicos, com o objetivo de garantir o funcionamento das frotas e
aumentar sua eficiéncia. Com os pneus fornecidos, a Continental faz
uma contribuicao significativa para a mobilidade segura, eficiente e
ecoldgica.



