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Key Account Manager para Argentina, Uruguai e Paraguai

Jasy uzduotys

¢ Responsavel por executar estratégias de vendas e marketing para
desenvolver a Continental nos mercados de exportacdo: Argentina,
Uruguai e Paraguai, e gerenciar clientes para atingir metas de vendas
nos segmentos de pneus PLT e TT.

¢ Ter profundo conhecimento das informacgdes sobre o potencial de
mercado da sua regiao de atuacao, bem como dos principais clientes
do segmento;

¢ Ter profundo conhecimento dos objetivos definidos pela empresa
para sua regido de atuacao, com seus desenvolvimentos pertinentes
(por exemplo, por marca, segmento, canal de vendas, etc.);

¢ Desenvolver e executar uma estratégia de entrada no mercado para a
regiao, a fim de atingir os objetivos da empresa;

¢ Desenvolver o interesse do cliente pela marca por meio de
treinamento de novos produtos, demonstracdes, etc.

e Garantir que em todas as cidades-foco a Continental tenha pelo
menos uma concessionaria principal instalada.

Reikalavimai

¢ Espanhol Avancado
¢ Conhecimento do mercado de reposicao de pneus e/ou similares no
mercado argentino ou do Mercosul

Mes sitdlome

Ready to drive with Continental? Take the first step and fill in the online
application.

Apie mus

A Continental desenvolve tecnologias e servicos pioneiros para a
mobilidade sustentavel e conectada de pessoas e seus bens. Fundada
em 1871, a empresa de tecnologia oferece solucdes seguras, eficientes,
inteligentes e acessiveis para veiculos, maquinas, transito e transporte.
Em 2022, a Continental gerou vendas de 39,4 bilhdes de euros e
atualmente emprega cerca de 200 mil pessoas em 57 paises e
mercados.
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Continental do Brasil Produtos
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