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Consultor de Vendas
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Gerir a carteira de clientes da Continental;

» Prospecado de parceiros comerciais ;

» Garantir o cumprimento de metas pré-estabelecidas ;

« Assegurar as rotinas de trabalho estabelecidas pela Continental;

« Elaborar planejamento para otimizar o trabalho e visitas de campo ;

« Participar em eventos pretendidos pela Continental e em parceria com
clientes da Regidao;

« Elaboracao de forecast de vendas pelos clientes para insumos para fab
ricacao de pneus ;

« Promover a¢des de vendas para os seus clientes;
« Monitorar o fluxo de pedidos para adequado atendimento ao cliente ;

» Adequacao dos Limites de Crédito do Cliente aos padrdes estabelecid
oS ;

» Desenvolvedor técnico e comercial como equipe de vendas ;

« Relacionamento com clientes em diferentes Canais de Negdcio , tais co
mo: Auto Center, Concessionarias, Distribuidores, Supermercados, E-
commerce.
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e Experiéncia prévia com vendas, consultoria;

¢ « Conhecimento dos mercados automotivos leves (automoveis, SUVs
e Vans) nos estados de Minas Gerais;

e «Conhecer o aftermarket da Regiao;

¢ « Competéncias em comunicacao, relacionamento interpessoal e gest
aodotempo;

e « Gestdao baseada em dados e factos;

¢ «Pacote Office (word, excel, power point...) nivel intermediario ;

¢ «Licenciatura em Vendas , Administracdo ou areas afins ;

¢ . Preferencialmente residente no Estado de Minas Gerais.
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Pronto para dirigir com a Continental? Dé o primeiro passo e preencha o
formulario online.
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Continental do Brasil Produtos
Automotivos Ltda.
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Continental, uma multinacional alema que oferece solu¢des seguras, efi

cientes, inteligentes e acessiveis para veiculos, maquinas, trafego e tran

sporte. Em 2020, gerou vendas de 37,7 mil milhdes de euros e emprega
atualmente cerca de 235 000 pessoas em 58 paises e mercados. Em 20
21, aempresa completa 150 anos.



