
Comercial Analyst

工作职责
**Responsabilidades:**

Analisar, planejar e monitorar iniciativas de desenvolvimento de
negócios para gerar impacto comercial mensurável
Otimizar a rede de pontos de venda (POS) e executar estratégias
regionais de vendas para garantir que as metas de vendas sejam
atingidas e os resultados maximizados
Gerenciar o funil de vendas até a conversão, empregando execução
estratégica e tomada de decisões baseada em dados
Supervisionar programas de bônus por volume (VB), promoções
mensais e atividades de marketing (MAP) para apoiar as metas de
receita
Identificar e avaliar novas oportunidades de negócios que contribuam
para o crescimento sustentável
Implementar programas de reembolso e estratégias promocionais
alinhadas aos objetivos comerciais

职位要求
**Qualificações:**

Graduação em Administração de Empresas ou área afim (obrigatório)
Experiência comprovada em vendas, com histórico documentado de
cumprimento e superação de metas de vendas
Capacidades avançadas de análise e planejamento estratégico
Experiência comprovada em gestão de vendas, com resultados
mensuráveis no cumprimento de objetivos de vendas
Proficiência no uso de ferramentas de vendas corporativas e sistemas
de Gestão de Relacionamento com o Cliente (CRM)
Competências superiores de comunicação e liderança

**Qualificações preferenciais:**

Experiência substancial no setor automotivo

我们可以提供
Pronto para dirigir com a Continental? Dê o primeiro passo e preencha o
formulário online.

关于我们
A Continental desenvolve tecnologias e serviços pioneiros para a
mobilidade sustentável e conectada de pessoas e dos seus bens.
Fundada em 1871, a empresa tecnológica oferece soluções seguras,
eficientes, inteligentes e acessíveis para veículos, máquinas, trânsito e
transportes. Em 2022, a Continental gerou vendas de €39,4 mil milhões
e emprega atualmente cerca de 200.000 pessoas em 57 países e

职位号码
REF100402X

所在地
Jundiaí

领导力级别
个人贡献者

工作场所灵活度
混合式办公

工作时间
全职

法律实体名称
Continental do Brasil Produtos
Automotivos Ltda.



mercados.


